
青森県6次産業化人材育成研修会 申込書

6次産業化人材育成セミナー【基礎知識講義コース】

６次産業化人材育成セミナー【基礎知識講義コース】研修会申込書・受講票
メール aws_jmac@jmac.co.jp ※メールで申し込む場合は、こちらに送ってください。
ＦＡＸ ０３－４５３１－４３18 日本能率協会コンサルティング宛 ※FAXは、こちらに送ってください。

会社名/組織名 所在地

参加者① 氏名 所属/役職

参加者② 氏名 所属/役職

代表者連絡先
TEL FAX

E-mail

参加目的
課題認識

経営情報
【品目（生産量・ほ場面積・頭数など）】
【６次産業化商品（予定含む）】
【売上高（品目・商品別）】

青森県在住で、６次産業化事業を実践中の方、または６次産業化事業

に関心がある方（定員36名）

※申込多数の場合は抽選となることがあります。

経験豊富な経営コンサルタントによる「６次産業化事業の基礎知識」

講義やグループ検討をとおして６次産業化の成功ポイントを研究し、

６次産業化事業の着実な進め方を習得します。

1. ６次産業化の事業環境、基礎知識
2. ６次産業化成功事例のポイント
3. 事業基盤・競争優位性の確立
4. HACCP/衛生管理、等各種マネジメント

開催日時

開催場所

対象者/定員

カリキュラム

令和３年 １月１４日（木） 10：00－16：00
(申込締切 : 令和3年1月7日（木）)

青森県観光物産館アスパム６階「八甲田」
青森県青森市安方１−１−４０ （ＪＲ青森駅東口から徒歩10分）

注）この用紙が「研修受講票」になります。申込み連絡後、研修当日に、必ず持参してください。 Webはこちら

【参加申込についてのお問合せ先】
（株）日本能率協会コンサルティング 担当 B I 本部 寺脇 (電話：080－3258－0854)

【研修内容についてのお問合せ先】
青森県農林水産部 総合販売戦略課 食品産業振興グループ(電話：017－734－9456)



青森県6次産業化人材育成研修会

6次産業化人材育成セミナー【基礎知識講義コース】

【参加申込についてのお問合せ先】
（株）日本能率協会コンサルティング 担当 B I 本部 寺脇 (電話：080－3258－0854)

【研修内容についてのお問合せ先】
青森県農林水産部 総合販売戦略課 食品産業振興グループ(電話：017－734－9456)

今井 一義

生産コンサルティング事業本部
副本部長

アグリビジネスプロジェクト
マネージャー

シニア・コンサルタント

中小企業診断士

日本能率協会コンサルティング入社以来、

製造業を中心に幅広い業界の改革活動を支援。

青森県出身で、実家のりんごの作業手伝い

などを通じて、農業経営改善の必要性を感じ、

製造業コンサルティングノウハウをベースに

2008年より、農業コンサルティングを推進。

主なテーマは、「儲かる農業経営」を実現

するための、6次産業化推進、農業収益改革、

ビジネスモデル変革、経営改革、生産性向上、

作業効率化、収益改善、JA改革、農業CT化、

人材育成を中心に、コンサルティングを展開。

研修プログラム 主な内容

農業や6次産業化を取り巻く事業環境を
把握して、成功ポイントを検討する

・農業を取り巻く環境
・6次産業化の進展
・6次産業化成功事例
・成功ポイント検討(グループ検討)

事業戦略を考えて売れる商品を企画する

・マーケティング
・ブランド戦略
・商品コンセプト
・デザイン、ネーミング、価格

QCDレベルが高い商品を作る
・HACCP、衛生・品質管理
・コスト・操業度
・農商工連携、農福連携

販売戦略を考える
・流通チャネル、BtoBの取組
・プロモーション、販促活動
・協働誘発、プレゼンテーション

マネジメントを考える
・経営管理、マネジメント体制
・利益管理、資金調達
・コロナ禍対応、リスク管理

ケーススタディ演習
・コンセプトシートの作成
・グループ検討

【プログラム】

【講師】



青森県6次産業化人材育成研修会 申込書

6次産業化インターンシップ研修【企画・開発体験コース】

６次産業化インターンシップ研修【企画・開発体験コース】研修会申込書・受講票
メール aws_jmac@jmac.co.jp ※メールで申し込む場合は、こちらに送ってください。
ＦＡＸ ０３－４５３１－４３18 日本能率協会コンサルティング宛 ※FAXは、こちらに送ってください。

1. 成功事例企業経営者講演、６次産業化成功ポイントの整理
2. 商品開発ケーススタディ実践 （商品コンセプト、商品開発）
3. 商品企画開発内容プレゼンテーション

青森県在住で、６次産業化事業を実践中の方、

または６次産業化事業に関心がある方 （定員５社）

※申込多数の場合は、抽選となることがあります。

開催日時

開催場所

対象者/定員

カリキュラム

令和３年１月１５日（金）10：00－16：30
(申込締切 : 令和3年1月7日（木）)

もりやま園テキカシードル工場
（青森県弘前市緑ヶ丘１－１０－４）

６次産業化成功企業の経営者の講演や商品企画・開発のケーススタディ

（コンセプトづくり、商品開発、企画プレゼン）をとおして、

商品開発の実践ポイントを習得します。

ターゲット顧客の利用シーン、ニーズを想定した商品コンセプトを

設定し、品種別ジュース素材をブレンドして商品づくりを体験します。

会社名/組織名 所在地

参加者① 氏名 所属/役職

参加者② 氏名 所属/役職

代表者連絡先
TEL FAX

E-mail

参加目的
課題認識

経営情報
【品目（生産量・ほ場面積・頭数など）】
【６次産業化商品（予定含む）】
【売上高（品目・商品別）】

【参加申込についてのお問合せ先】
（株）日本能率協会コンサルティング 担当 B I 本部 寺脇 (電話：080－3258－0854)

【研修内容についてのお問合せ先】
青森県農林水産部 総合販売戦略課 食品産業振興グループ(電話：017－734－9456)

注）この用紙が「研修受講票」になります。申込み連絡後、研修当日に、必ず持参してください。 Webはこちら



【参加申込についてのお問合せ先】
（株）日本能率協会コンサルティング 担当 B I 本部 寺脇 (電話：080－3258－0854)

【研修内容についてのお問合せ先】
青森県農林水産部 総合販売戦略課 食品産業振興グループ(電話：017－734－9456)

【プログラム】

【研修先概要】

青森県6次産業化人材育成研修会

6次産業化インターンシップ研修【企画・開発体験コース】

研修プログラム 時間割

インターンシップ研修の進め方
10:00

－
10:05

6次産業化成功企業の事業概要把握
事業者講演
事業コンセプトヒアリング

事業全体の枠組みの把握
経営情報、商品基本情報の整理
経営者講演
ヒアリング

10:05
－

10:45

加工場見学
モノの流れ
作業・レイアウトの工夫点確認

10:45
－

11:15

成功ポイント検討
事業戦略のポイント、売れる商品
の企画・開発ポイントの整理

11:15
－

11:30

商品開発演習（チーム検討）

進め方説明（時間割、素材特徴）
事業コンセプト検討
商品開発実践
プロモーション検討

11:30
－

15:30
（休憩含む）

商品企画開発内容プレゼン
意見交換

(発表10分＋意見交換10分)
×2チーム

15:30
－

16:30

「発想の転換でマイナスをプラスに」
手作業が多いりんご農家。年間の75%は葉っぱや枝

や実を捨てる作業。この75%の時間をモノづくりに

変えるため、摘果したりんごでシードルを製造。

その搾汁かすや、剪定した枝で菌床を作り、キクラゲ

などのキノコ栽培。「捨てる作業」を「モノづくり」

に転換する新しい発想で、気象に左右されない商品を

生み出し、通年雇用を創出。 もりやま園は、りんご

農業の抱える諸問題の解決に挑戦し続けている。

もりやま園株式会社

青森県弘前市緑ヶ丘１－１０－４



青森県6次産業化人材育成研修会 申込書

6次産業化インターンシップ研修【開発・販売体験コース】

６次産業化インターンシップ研修【開発・販売体験コース】研修会申込書・受講票
メール aws_jmac@jmac.co.jp ※メールで申し込む場合は、こちらに送ってください。
ＦＡＸ ０３－４５３１－４３18 日本能率協会コンサルティング宛 ※FAXは、こちらに送ってください。

会社名/組織名 所在地

参加者① 氏名 所属/役職

参加者② 氏名 所属/役職

代表者連絡先
TEL FAX

E-mail

活動区分
(どれか１つに
〇をする)

＜活動Ａ＞ モデル商品販売 ＜活動B＞ 自社商品販売 ＜活動C＞ 商品開発・試食

経営情報
【品目（生産量・ほ場面積・頭数など）】
【６次産業化商品（予定含む）】
【売上高（品目・商品別）】

1. ６次産業化販売戦略のポイントの整理
2. 販売現場見学/コンセプト確認
3. プロモーション検討/商品開発/販売実践（ＰＯＰ、試食アンケート）

青森県在住で、６次産業化事業を実践中の方、

または６次産業化事業に関心がある方 （定員５社）

※申込多数の場合は、抽選となることがあります。

開催日時

開催場所

対象者/定員

カリキュラム

令和３年１月３０日（土）10：00－16：30
(申込締切 : 令和3年1月7日（木）)

複合施設『３６５』
（青森県十和田市東一番町１０ー９）

販売現場における試食ヒアリングや販売実演の経験をとおして、

商品開発や販売の実践的ポイントを習得します。

実際の売場で、コンセプトや顧客層を確認し、どのような販売方法

（陳列、POP広告、など）が最適か、販売を体験します。

＜活動Ａ＞ 売場のモデル商品を販売方法を工夫して販売する
＜活動Ｂ＞ 自社商品を販売する（収益は還元されます）
＜活動Ｃ＞ 自社農産物を活用して商品開発し試食アンケートする

（当該施設の調理場にてシェフと共同開発）

【参加申込についてのお問合せ先】
（株）日本能率協会コンサルティング 担当 B I 本部 寺脇 (電話：080－3258－0854)

【研修内容についてのお問合せ先】
青森県農林水産部 総合販売戦略課 食品産業振興グループ(電話：017－734－9456)

注）この用紙が「研修受講票」になります。申込み連絡後、研修当日に、必ず持参してください。 Webはこちら



【参加申込についてのお問合せ先】
（株）日本能率協会コンサルティング 担当 B I 本部 寺脇 (電話：080－3258－0854)

【研修内容についてのお問合せ先】
青森県農林水産部 総合販売戦略課 食品産業振興グループ(電話：017－734－9456)

【プログラム】

【研修先概要】
忙しい子育て世代を応援！時短料理で安心な食

事を提供できる暮らしにゆとりが生まれるデイ

リー食品専門店

365日毎日の暮らしをもっと楽しく過ごすため

のアイテムを提案

忙しい朝、ほっと一息いれたい時、大切な人と

の食事。様々なシーンを支える強い味方

それが365 STANDARD Grocery。

複合施設『365』
青森県十和田市東一番町10番9号

青森県6次産業化人材育成研修会

6次産業化インターンシップ研修【開発・販売体験コース】

研修プログラム 時間割

インターンシップ研修の進め方
10:00－
10:05

販売現場の概要把握 お客様特性、商品基本情報の整理
10:05－
10:20

販売事業者講演
販売コンセプトの確認

芝崎社長講演
コンセプトの理解・ヒアリング

10:20－
10:40

販売現場見学 見学、お客様分析
10:40－
11:00

＜活動A,B＞
販売戦略 検討/実践

モデル商品の選定、商品情報収集
販売戦略検討（顧客・ニーズ訴求）
プロモーション工夫点検討
販売実践、アンケートなど 11:00－

15:30
※昼休み・休

憩含む
＜活動C＞
開発戦略 検討/実践

ターゲット顧客の設定
商品コンセプト検討
商品開発・試作
試食アンケート

研修振り返り＆意見交換
15:30－
16:30


